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TwOj bezptatny przewodnik

Jak przygotowac sie
do spotkania z
ekspertem hipotecznym?

Bez stresu, bez presji, bez bankowego zargonu.

@ ©O

Rozmowa Analiza Decyzja
Poznajemy Twoje Sprawdzamy Kupujesz
potrzeby i zdolnos€ i wymarzong
mozliwosci dobieramy oferty nieruchomos¢

RITTER EKSPERCI FINANSOWI



RITTER
EKSPERCI FINANSOWI

Czy jeste$ gotowy na rozmowe?

Myslisz o kredycie hipotecznym, ale nie wiesz, czy jeste$ juz gotowy na spotkanie z ekspertem? To
bardzo czeste.

Wiele os6b odktada kontakt, bo wydaje im sie, ze najpierw muszag mie¢ wszystko perfekcyjnie przygotowane. Na
szczescie — nie musisz. Pierwsze spotkanie z ekspertem hipotecznym nie jest egzaminem. To rozmowa, ktéra ma pomaéc
Ci odpowiedzie¢ na kluczowe pytania.

¢ Najwazniejsze: nie musisz by¢ przygotowany idealnie!

X Najczestsze mity — rozwigzane

O o

Mit: Musze mie¢ wybrana nieruchomos¢é Mit: Musze zna¢ procedury bankowe

Nie. Bezpieczniej jest najpierw sprawdzi¢ mozliwosci Nie. Ekspert wyjasni Ci, jak liczona jest zdolnos¢
finansowe, zanim zaczniesz szukac i wplacisz zadatek. kredytowa i pomoze przebrng¢ przez zawitosci ofert.
Mit: Musze miec¢ teczke dokumentow Mit: Spotkanie zobowigzuje do kredytu

Nie. Na pierwszym etapie wystarczg podstawowe Nie. Konsultacja ma pomdc Ci sprawdzi¢ mozliwosci. Nie
informacje. Liste dokumentow dostaniesz po spotkaniu. musisz od razu sktada¢ wniosku czy wybiera¢ banku.

"Rozmowa z ekspertem to jeden z najbezpieczniejszych pierwszych krokéw
na drodze do wtasnej nieruchomosci."
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7 Kiedy najlepiej uméwié sie na rozmowe?

Najlepszy moment to zanim podejmiesz decyzje, ktére moga mie¢ konsekwencje finansowe. Im wczesniej

porozmawiasz z ekspertem, tym wieksza szansa, ze unikniesz kosztownych btedow.

Warto skonsultowaé sie PRZED:

Podpisaniem umowy przedwstepnej
Whptaceniem zadatku

Rezerwacjg mieszkania u dewelopera
Zakupem dziatki pod budowe domu
Zmiang pracy lub formy zatrudnienia
Zalozeniem dziatalno$ci gospodarczej

Zaciggnieciem kredytu gotowkowego

Zamknieciem lub otwarciem karty kredytowej

A Czego lepiej NIE robié pochopnie:

X

X

X X X X X X

(-9 O co moze zapyta¢ ekspert?

Sktada¢ wnioskéw w wielu bankach naraz
Zaciaga¢ nowego kredytu gotowkowego
Kupowac sprzetu na raty

Brac leasingu na samochéd

Zamykac lub otwiera¢ dziatalnosci

Zmienia¢ formy opodatkowania bez analizy
Zmienia¢ pracy bez analizy wptywu na zdolnos¢

Whptacac wysokiego zadatku bez analizy

Dobra rozmowa nie polega na szybkim wrzuceniu danych do kalkulatora. Najpierw trzeba zrozumie¢ Twojg sytuacije.

§
o Jakie sg Twoje dochody?
e Jak dlugo je uzyskujesz?
e Jakie masz zobowigzania?

¢ lle masz wktadu wtasnego?
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o Jaki jest cel kredytu? o Jakiej raty nie przekraczac?

e Kupujesz sam czy z kims? o Nizsza rata czy krotszy okres?
e Masz wybrang nieruchomos¢? ¢ Planujesz nadptacac kredyt?

o Kiedy planujesz zakup?

e Masz obawy dotyczace procesu?
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E| 5 obszardw, ktére warto przemysleé

Nie musisz przynosic¢ teczki petnej dokumentéw. Na pierwszym etapie wystarczg podstawowe informacje o Twojej sytuacji
finansowej i planach.

1. Informacje o dochodach
lle zarabiasz miesiecznie netto? Z jakiego tytutu (UoP, B2B, zlecenie, dziatalnos¢)? Od kiedy pracujesz? Czy masz
premie lub inne zrédta dochodu? R6zne banki r6znie podchodza do poszczegdélnych form zatrudnienia.

2. Informacje o zobowigzaniach
Kredyty gotéwkowe, raty, leasing, pozyczki, karty kredytowe, limity w koncie, alimenty. Uwaga: nawet

niewykorzystywany limit na karcie wptywa na zdolnos$¢ kredytowa!

3. Informacje o wktadzie wtasnym
lle masz oszczednosci? Czy czes¢ bedzie z darowizny? Czy posiadasz dziatke? Pamietaj: wkiad wiasny to nie wszystko

— potrzebujesz tez Srodkéw na notariusza, podatek, wycene i ubezpieczenia.

4. Informacje o planowanej nieruchomosci
Jesli masz wybrana: cena, lokalizacja, metraz, rynek pierwotny czy wtérny. Jesli nie masz — porozmawiamy o
zatozeniach i przyktadowych scenariuszach.

5. Plany na najblizsze miesiace
Zmiana pracy, przejscie na B2B, urlop macierzynski, wiekszy zakup na raty, $lub, sprzedaz innej nieruchomosci?

Powiedz o tym ekspertowi — to moze miec¢ kluczowe znaczenie!

A co z dokumentami? Jesli chcesz przyspieszy¢ analize, mozesz przygotowac: wyciag z konta (12 m-cy),
umowe o prace, PIT za poprzedni rok lub dokumenty ksiegowe z dziatalnosci. Ekspert wskaze Ci konkretna
liste po poznaniu Twojej sytuaciji.
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@ Jakie pytania warto zadaé ekspertowi?

Spotkanie to nie tylko moment, w ktérym odpowiadasz na pytania. Ty réwniez masz prawo pytaé. Dobre spotkanie
powinno da¢ Ci wiecej spokoju, a nie wiecej chaosu.

v Jakie banki moga zaakceptowaé moja sytuacje? Co moze by¢ najwiekszym ryzykiem w moim przypadku?
v Czy powinienem zamkna¢ limit lub karte kredytowg? lle realnie potrzebuje Srodkdw wtasnych i na koszty?
v Jak dlugo moze potrwac proces kredytowy? Czy warto sktada¢ wniosek od razu, czy poczekac?

v Czy moja forma zatrudnienia jest akceptowana? Co sie stanie, jesli bank odmowi?

Z czym wyjdziesz po pierwszym spotkaniu?

Po dobrze przeprowadzonej rozmowie powinienes$ wiedzie¢:

< o

Czy kredyt jest dzis$ realny i na Jakie banki pasuja do Twojej Co warto uporzadkowa¢ przed

jaka kwote sytuacji ztozeniem wniosku

R, Chcesz przygotowaé sie do kredytu bez stresu?

Jesli myslisz o zakupie mieszkania, domu, dziatki albo budowie domu, warto zaczg¢ od rozmowy. Sprawdzimy
Twojg sytuacje, oméwimy mozliwe scenariusze i podpowiemy najlepsze kroki.

Bez presji Bez oceniania Bez zargonu
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